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לצד מנעד היכולות הניהוליות  וההבנה העסקית.  מנהלות ומנהלים להרחיב את    מחייב,    יניהול   לתפקיד  המעבר מתפקיד מקצועי
חדשות,   מיומנויות  עובדיםרכישת  הנעת  ויכולת  אסטרטגית  חשיבה  רחבה,  עסקית  ראייה  לסגל  המנהל/ת  פונה .  על  הקורס 

את    לבססהמתקדמים ביותר, על מנת  העדכניים ו  למנהלות ומנהלים העושים קפיצת מדרגה בקריירה ורוצים לקבל את הכלים
 וכן למסע הקריירה העתידי שלהם. הניהולי בצורה מיטבית לארגון  םתפקיד

 למי מתאים הקורס? 
את מעמדם בעולם העסקי  ולבסס    יישומייםכלים  אמצעות  ב  .ןלהרחיב את ידיעותיהם  .ותהמעונייניםבתפקיד ניהולי  מנהלים.ות  

 . ניארגועולם  וב

 קורסמבנה ה
למנהלות ומנהלים העושים את הצעד הבא בקריירה הניהולית  הנדרשים כיום מגוונים עולמות ידעמתוכן   קפסולותמהקורס בנוי  

ניתוח    הקורסשלהם.   כגון  מתודולוגיות  מגוון  בוחן משלב  מעשית  מקרי  התנסות  סימולציות,  הניהול  ,  של במיומנויות  והרצאות 
אחד של כל  על מנת לייצר קורס מותאם אישית לחוזקות ותחומי העשייה  מהפרקטיקה.  ו מומחים מהשורה הראשונה, מהאקדמיה  

בנוייה  כל קפסולת למידה .תוכןקפסולות  4/3, משתתפי הקורס יוכלו לבחור י הפתיחה והסיום שהינם חובהמפגשלבנוסף  ואחת
 לא ניתן לקחת רק מפגש אחד מתוך קפסולה.  .כל אחד( שעות 4בני ) מפגשים 2מ 

 

 ת ניהוליות בעולם החדש ומיומנוי -( חובה)מפגש פתיחה   29.11.2023 

 , מרצה בכירה לתחומי מנהיגות לחברות גלובאליות ומאמנת מנהלים בכירים דר' שרון מושיוף

 ניהול תוצאות 
  ראש תכנית התואר השני בכלכלה התנהגותית, אוניברסיטת רייכמן דר' גיא הוכמן , קבלת החלטות - 04.12.23

 מומחית בהובלת תהליכי משא ומתן מורכבים יעל חיו תהליכי משא ומתן ככלי ניהולי , גב'  -  11.12.23

 ניהול אנשים

 מומחית בפיתוח מנהלים וארגונים   ענת ארדיטי פוגלהנעת עובדים,  - 07.12.23

 קוואטרו  מנחה בכיר ובעלים משותף בחברת עמרי אביסף  , סטוריטלינג ככלי ניהולי 14.12.23

 ניהול מספרים 

 בי"ס אדלסון ליזמות באוניברסיטת רייכמן   דר' גייל גלבוע, צמיחה מבוססת נתונים - 18.12.23

 ותהליכים כלכליים מורכבים מלווה עסקאות יועצת ו,  רו"ח אנאבל סערדוחות פיננסים,  - 25.12.23

 ניהול לקוחות 

 בעלת חברה לייעוץ עסקי , מומחית בתחום חווית הלקוח, יה כלפון-גב' אודה , סע לקוחמ 21.12.23

 ן , בית ספר אדלסון ליזמות, אוניברסיטת רייכממר אופיר רייכמן, ערוצי שיווק מתקדמים 28.12.23

 הלכה למעשה  אסטרטגיתחשיבה  -)חובה(  מפגש סיום  03.01.2024
 לאומיות -מייעץ לחברות רב מרצה אוניברסיטת רייכמן, יונתן פפרדר' 

 
 
 



 
 

 
 עלויות 

 ₪ + מע"מ  7,500מפגשים:  10סה"כ , לבחירה קפסולות תוכן 4 )חובה( + מפגש סיום מפגש פתיחה +  – 'אמסלול  •
 מע"מ + ₪  6,400: מפגשים 8סה"כ , קפסולות תוכן לבחירה 3 )חובה( + מפגש סיום מפגש פתיחה + –מסלול ב'  •

 
 

 הכשרת מנהלים באוניברסיטת רייכמן לימודי חוץ ו FOREלמסיימי הקורס תוענק תעודה מטעם 
 .בהתאמה למסלול הנבחר שעות אקדמיות 53/  43   בעבור

 . לפחות 80%של מותנית בנוכחות  התעודהקבלת  
 

 
 

 הלמידה שלנו ץלפנות ליועלפרטים נוספים ניתן 
 ilan.shamir@runi.ac.il|   4777387-053   :אילן שמיר

  drorit.frider@runi.ac.il|  8942421-054: דרורית פרידר
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